Einzelbetriebliche Optimierung
(Basis: Konzept/Profil bzw. konzeptionelle Findung/Profilscharfung)

Optimierung
der gastorientierten
Qualitaten

Angebot
Service
Betriebszeiten
Preisgestaltung

Einrichtung/
Ausstattung

Optimierung des

Absatzmanagements

Aktiver Verkauf
Verkaufsforderung
Direktmarketing
Absatzmittler
Werbung
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Optimierung
der betrieblichen
Umsetzung

Leistungsfaktor Ware

Leistungsfaktor
Personal

Leistungsfaktor
Raum/Technik
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Umsatzsicherung
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Umsatzsteigerung
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Kostenersparnis
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Optimierung des
Controlling

Vorschlage bzgl.
Datenerfassung und
Auswertung
Graphische
Darstellung
Budgetierung

Hebel und
MaRnahmenfelder

Darstellung der
wirtschaftlichen Situation
(Ist-Stand, Prognose)
Praktikable
Technologien
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Transparenz

Die Basis fur das
Management
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