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STRATEGISCHE SHAREPOINT BUSINESS DEVELOPMENT KOMMUNIKATIONSBERATUNG
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Der kontinuierliche SharePoint Unternehmensprozess dem Druck der SharePoint Konkurrenz Stand zu
halten hat einen Namen:

v SharePoint Business Development (SharePoint Geschéftsfeldentwicklung) mit MOYCOM.DE.
Das Erfolgsrezept:

v Einsatz von zielgerichteten professionell umgesetzten Strategien und MalRnahmen zur Weiterentwick-
lung des SharePoint Unternehmens mit innovativen und nicht erschlossenen Geschéftsfeldern.

Die Techniken:

v Bewertung von SharePoint Marketing-Chancen und Absatzmarkten

SharePoint Geschéftsanalyse von Kunden und Wettbewerbern

Anbahnung zukunftiger SharePoint Geschafte und Folgegeschafte

Verfassen von SharePoint Geschéaftsplanen und Entwerfen konkreter SharePoint Geschaftsmodelle

DURNEN

Die Instrumente:

v SharePoint Produktmanagement

v SharePoint Marketing-Kommunikation

v SharePoint Sales

v SharePoint Partner- und Kundenbetreuung

Der SharePoint Business Development Schliissel zum Erfolg von MOYCOM.DE:

1. Kreativitdt und 2. Bereitschaft, bestehende Denkmuster in Frage zu stellen und neue sowie unvorher-
gesehene Herausforderungen anzunehmen mit der Uberarbeitung von Finanzplan, rechtlichen Aspekten
und Marketing-Konzeption. Basis: Partner-, Kundenpflege, strategische Partnerschaften, Allianzen zur Auswei-
tung des eigenen Produkt-, Dienstleistungsportfolios, der Marktreichweite, ohne eigene Ressourcen aufzubauen.

Drei strategische SharePoint Business Development Kommunikationskonzepte:

1. Branding-Strategie mit Markenbildung und Fihrung, Bekanntheitsgradgenerierung und Steigerung

2. Partnerstrategie mit Alliance Management fiir eine schnelle direkte Kommunikation der Ziele am Markt

3. Kommunikationsstrategie mit Marketing und Werbekommunikation fur Multi-Channel-MaRnahmen zur
visuell ansprechenden Umsetzung von Branding- und Partner-Strategie

Und auch der SharePoint Business Development Losungspartner hat einen konkreten Namen:

v" MOYCOM.DE Strategic Alliances
Die Corporate Alliances Management und Kommunikationsberatung.

Mit Business Development Expertise:

v"Internationale Success-Story

v Zufriedene und erfolgreiche Kunden

v Aktives umfassendes Partner-Netzwerk

v" Umfangreiches Marketing- und Werbekom-
munikations-Leistungsprofil

Fundiertes Microsoft IT- und Kommunikati-
ons-Know-how
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SHAREPOINT BUSINESS DEVELOPMENT LOSUNG NR.1: BRANDING-STRATEGIE.

2 Verfolgung
und Abschluss

Vereinbarungen
mit Zielpartnern

1 Partnerstrategie- und Business- 4 Optimierung von Interessenten-

Plan-Entwicklung

von

3 Steuerung von Partneraktivierung 6 Erfolgsmessung und

und Partnerentwicklung

2 Auf- und Aus-,. 5 Aufbau und
bau der Bereit-

Marken-

Gewinnungsprozess mit Kommunikations-
ategie

stellung
zusatzlicher
Absatzkanale

Optimierungsprogramme

“SharePoint Visibility (Sichtbarkeit) Generierung“: A und O fir erfolgreiches SharePoint Business Develop-
ment ist das Branding, die Markenbekanntheit, des Unternehmens, der Produkte und Dienstleistungen am
SharePoint Markt. BRANDING-STRATEGIE ist GARANT fiir die “VISIBILITY* des Unternehmens am Markt.

Hier die 6 Schritte der MOY COMMUNICATIONS SharePoint Business Development fiir die Umsetzung einer
erfolgreichen Branding-Strategie zum Auf- und Ausbau der Markenbekanntheit am SharePoint Markt:

1. Partnerstrategie- und Business-Plan- 4. Optimierung von Interessenten-Gewinnungs-
Entwicklung prozessen mit Kommunikationsstrategie

2. Verfolgung und Abschluss von Vereinbarun- 5. Aufbau zusétzlicher Absatzkanale
gen mit Zielpartnern 6. Erfolgsmessung und Optimierungsprogramme

3. Steuerung Partneraktivierung u. Entwicklung

SHAREPOINT BUSINESS DEVELOPMENT LOSUNG NR.2: PARTNERSTRATEGIE.

Die SharePoint BizDev Partnerstrategielésung stellt Services zur Identifizierung, Pflege und Aktivierung neuer
Geschaftsmaoglichkeiten, die ein sngfristiges Unternehmenswachstum erleichtern, zur Verfligung.

Dabei stutzt sich die Partnerstrategie auf die Ent- Eine effektive Partnerstrategie setzt auf bestehende
wicklung von strategischen Partnerschaften in den Firmenstarken und ein Netzwerk von Kontakten. Sie zielt
5 Business Development Schliisselbereichen: auf kritische Geschaftsbereiche um neue zu entwickeln

und stellt notwendige Ressourcen zum Aufbau von
existierende und neue Markte, Sortiments- Schlus.?elbe%lehunggn fur .dle. Realisierung von neuen
ausweitung) Geschaftsmoglichkeiten, die in der SWOT-Analyse

2. Vertrieb (Ausweitung der Reichweite mit [Strengths (Stérken), Weaknesses (Schwéchen), Oppor-
Direct-Sales, Service-Provider- (SP), Wie- tunities (Chancen), Threats (Risiken)] im Bereich Situa-
derverkaufer-, Handler-Netzwerk, Value Ad-  tionsanalyse identifiziert wurden, zur Verfiigung.
ded Reseller- (VAR) Partnerschaften und
OEM-Sales)

3. Marketing (Visibility / Markenbekanntheits-
gradsteigerung, Go-to-Market- und Sales-
Empfehlungsprogramme, Messen/Events
und Co-Marketing-Projekte)

4. Technologie (Optimierung von Produkt-,
Geschaftsprozess- und Marketing-Strategie,
Kundenbedirfnis- und Problemlésung)

5. Finanzen (Investoren und Banken)

1. Produkte (existierende und neue Produkte,
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SHAREPOINT BUSINESS DEVELOPMENT LOSUNG NR.3: KOMMUNIKATIONSSTRATEGIE.

»Wenn es hart auf hart kommt, dann erst recht”

Das ist das Motto stark belastbarer und cleverer CEOs
und die Marketing-Profis haben es ibernommen, denn
in schwierigen Wirtschaftszeiten ist die SharePoint
Business Development Lésung Kommunikationsstra-
tegie — bestehend aus Marketing- und Werbekom-
munikation — die richtige Antwort, um Unternehmens-
wachstum zu realisieren und Fundament fir eine er-
folgreiche Branding- und Partnerstrategie.

Und der positive Begleiteffekt:

Die Kommunikationsstrategie ist mit ihren visuell
ansprechenden Werbegestaltungselementen, die
auffalligste Losung, da nach aufen hin — Kunden,
Partner, Wettbewerb — sichtbar mit Signalwirkung.

Werbekommunikation signalisiert: ,,Ein gesundes
erfolgreiches Unternehmen auf Wachstumskurs.“

Die Voraussetzung fiir die Umsetzung einer erfolg-
reichen Kommunikationsstrategie:

Uberarbeitung der bisherigen Marketing-Strategie
gemal der Business Development Definition: ,, ...mit
den zwei wichtigsten Denkansatzen, 1. Kreativitat
und 2. Bereitschaft, bestehende Strukturen in Fra-
ge zu stellen...“, um auf neue und unvorhergesehe-
nen Herausforderungen zu reagieren — preiswert,
einfach und schnell.

Product (Produktpolitik)
Price (Preispolitik)
Place (Distributionspolitik)
Promotion
(Kommunikationspolitik)

Promotion ‘
4

Klassischer
SharePoint
Marketing-Mix:

Die 4 P‘s

Personlicher Werb
Verkauf .i erobung
(Sales Force) qm

Instrumente
der SharePoint Verkaufs-
Interactive or Sharerolr forderung
. Marketing-
Marketing e
Kommunikation
Messen &
Direkt- Events
Marketing

Pressel& PR

Das Zauberwort hierbei: “Multi-Channel-Marketing“ mit den heutigen technischen Mitteln zur genauen Er-
folgsmessung des jeweilig gewahlten SharePoint Kommunikationsstrategieinstruments.

MOYCOM.DE Strategic Alliances ist mit MOYPPS.DE eCom ,,Multi-Channel-Marketing Spezialist” !

MOYCOM.DE Strategic Alliances unterstiitzt Micro-
soft direkt und Partnerunternehmen bei der Kommuni-
kationsstrategie-Entwicklung und Ausfiihrung mit
Multi-Channel-Marketing: Marketing-Planiiber-
arbeitung, Wahl der richtigen Medien, Medienprodukti-
onskoordination, Event-Organisation, Durchfiihrung
und Moderation. www.moycom.de

MOYPPS.DE eCommunications (MOYCOM.DE
Schwester) tbernimmt dabei gerne die Medienpro-
duktion — alles aus einer Hand, einem Guss — ganz-
heitlich, CI/CD-gerecht.

MOYPPS.DE eCommunications unterstltzt bran-
chenlbergreifend Unternehmen und ihre Bereiche,
Werbung, Marketing, Sales & VKF, Messe & Event und
Presse & PR bei Unternehmens-, Image-, Produkt-
und Service-Kampagnen mit Digitaler Werbemedien-
produktion: Print-, E-Medien, Cross-Media mit Bera-
tung, Konzeption, Gestaltung & Umsetzung, Kreation &
Layout und Lokalisierung. www.moypps.de

MOYCOM.DE Strategic Alliances
Central, South East & Eastern Europe Fax
F. Jirgen Moy Email
Corporate Alliances & Com Manager
Greinwaldstrasse 13

D-82327 Tutzing am Starnberger See

Mobile +49 (162) 701 6087
+49 (3212) 141 0813,
juergen.moy@moycom.de
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